HALKBANK URETEN KADINLAR AKADEMISi SERTiIFIKA PROGRAMI

Hafta Ders Adi Kategori Egitim Adi Toplam Siire
Girisimcilik Kadin Girisimcilerin Ekonomideki Yeri 00:12:00
Ders 1: Kadin Girisimciler
Girisimcilik Kadin Girisimcilerin Yasadiklari Zorluklar ve Cozimleri 00:12:00
Girisimcilik Girigimcilik ve Girisimcilerin Temel Ozellikleri 00:10:20
Girisimcilik Girigimcilikte 8 Olimcil Hata 00:11:31
1. Hafta pers 2: Girisimcilik Girisimcilik Yeni is Fikri Bulma 00:11:29 01:35:00
Girisimcilik is Kurma Siireci 00:07:26
Girisimcilik Sirket Kurarken Dikkat Edilecekler ve Sahis Sirketleri 00:08:57
Girisimcilik Uretim Planlama 00:07:15
Ders 3: Uretim ve R
Girisimcilik Pazarlama ve Satis Plani 00:06:10
Pazarlama Plani
Girisimcilik Finansal Planlama 00:07:52
Finansal Okuryazarhk Finansal Tablolari Anlamak ve Okumak 00:08:48
Ders 1: Finansal Planlama  finanea) Okuryazarlik isletmelerde Sik Diigiilen Finansal Hatalar 00:08:47
ve Butgeleme
Finansal Okuryazarlik Finansal Planlama ve Biitgeleme 00:10:09
2. Hafta Finansal Okuryazarlik KOBi'lerde Nakit Akis Yonetimi 00:08:51 00:58:12
Yonetim ve Organizasyon Temel Uriin Yonetimi - Rekabet Avantaji 00:10:01
Ders 2: Temel Uriin L . e
P Yonetim ve Organizasyon Temel Uriin Yonetimi - Urlin Gami 00:05:43
Yonetimi
Yénetim ve Organizasyon Temel Uriin Yonetimi - Fiyat ve Misteri 00:05:53
Ders 1: Insan Kaynaklari Yénetim ve Organizasyon  insan Kaynaklari Yénetimi 00:04:40
Yonetimi .
Yonetim ve Organizasyon Yetkinlik Bazli Insan Kaynaklari Uygulamalari 00:07:16
Yonetim ve Organizasyon Liderlik ve Bagllik Yaratma 00:06:42
Ders 2: Liderlik ve Kurum Yéneti o X e DT Gelecede T 00:08:50
Killtiird Yaratma 6netim ve Organizasyon  Sirketi Doniistiirme ve Gelecege Tagima :08:
Yonetim ve Organizasyon  Kurum Kulturt 00:06:34
3. Hafta 01:13:52
Yonetim ve Organizasyon Marka Yonetimi 00:06:06
Yonetim ve Organizasyon Marka Yatirim Streci 00:11:59
Ders 3: Marka Yonetimi Yonetim ve Organizasyon Tuketici Davranislar 00:07:00
Yonetim ve Organizasyon Marka Kimligi 00:07:55
Yonetim ve Organizasyon Kurumsal Kimlik Tasarimi 00:06:50
Satis ve Pazarlama iletisim ve ikna 1 00:03:06
) ) Satig ve Pazarlama iletisim ve ikna 2 00:03:26
Ders 1: Iletigsim ve lkna . .
Satis ve Pazarlama lletisim ve lkna 3 00:08:28
Satis ve Pazarlama iletisim ve ikna 4 00:05:06
Satis ve Pazarlama Muzakere Nedir? 00:04:32
Ders 2: Miizakere Satis ve Pazarlama iyi Bir Miizakerenin Kurallari 00:05:01
4. Hafta Satig ve Pazarlama Giiglii Miizakerelerde Bilinmesi Gerekenler 00:07:46 01:20:23
Satis ve Pazarlama Musteri Neden Satin Alir? Almaya Rehberlik Etme 00:08:55
Satis ve Pazarlama Musteri Havuzu Olusturma ve Hazirlanma 00:08:41
Ders 3: Musteri Yonetimi Satis ve Pazarlama Almaya Rehberlik Prensipleri 00:07:18
Satis ve Pazarlama Almaya Rehberlik Asamalari 00:09:14
Satis ve Pazarlama Hizmet ve Baglilik Yaratma 00:08:50
Tesvik, Mevzuat ve Vergi  Sozlesmelerde Dikkat Edilmesi Gerekenler Bagliklar 00:07:48
Tesvik, Mevzuat ve Vergi  Gergek ve Tiizel Kigilerde Hukuki Temsil 00:08:11
Tesvik, Mevzuat ve Vergi  Cek Hukuku Uygulamalari 00:09:44
Ders 1: KOBI icin Hukuk Tesvik, Mevzuat ve Vergi  Banka Kredilerinde Teminatlar 00:11:46
Tesvik, Mevzuat ve Vergi  Kisisel Verilerin Korunmasi 00:11:15
Tesvik, Mevzuat ve Vergi  Sigorta Hukuku 00:07:18




Hafta Ders Adi Kategori Egitim Adi Siire Toplam Siire
Tesvik, Mevzuat ve Vergi  Ticari Uyusmalik Coztimleri 00:01:31
Ve v CET SR B(zlu‘m 1 - Ana Faaliyet ve Sektor ile Ilgili Hususlar: Pazar Bilgisine 00.03:51
Hakim Olmak
Ve v CET SR Boliim 2 - Ana Faaliyet ve Sektor ile Ilgili Hususlar: Isine Hakim 00:04:40
Olmak
Ve v CET SR Bﬁ)lum 3'- Ana} FaaIAlye‘t've Sgktor ile ligili Hususlar: Is 00:03:04
Sureglerindeki Verimlilik ve Is Akiglar
Yonetim ve Organizasyon Bolum 4 - Faaliyetlerin Strdurdlebilirligi: Girdiler 00:05:11
Yonetim ve Organizasyon Bolum 5 - Faaliyetlerin Surdirtlebilirligi: Proses 00:07:11
Ve v CET SR BMoIl;m 6 - F:-llallyetlerln Surdurulebilirligi: Verimlilik ve Ig Kontrol 00:04:05
5. Hafta ekanizmatart 01:52:47
Yonetim ve Organizasyon Bolum 7 - Faaliyetlerin Surdurulebilirligi: Ciktilarin Yonetilmesi 00:05:03
Ve v CET SR Bf)ilu-m?'- Faaliyetlerin Sturdurulebilirligi: Reklam ve Marka 00:02:14
Bilinirligi
Ders 2: Finans Kuruluglari ile 6li - i in Surdurdlebilirligi: i
SR H Ve v CET SR B?Iunj 9 Faaliyetlerin Surdurulebilirligi: Alacaklarin Nakit 00:01:15
lligkiler Dongusu
Yénetim ve Organizasyon Bélim 10 - Faaliyetlerin Siirdirilebilirligi: ihracat Giicii 00:01:29
Ve v CET SR Boll{m 11 -}Faally‘etllelilAn ?urduruleblhrllgl: Yonetimin Sirket 00:04:24
Faaliyetlerine Etkisi Gugli Olmali
Yénetim ve Organizasyon Bolim 12 - Finansal Yapi ile ilgili Hususlar: Bilango Dengeli mi? 00:04:15
Ve v CET SR B-olum 13 - Finansal Yapi ile Ilgili Hususlar: Her Sirket Finansal 00:02:44
Sistemde Yer Almalidir
Ve v CET SR Bolvu-m‘ 14 - Finansal Yapi ile Ilgili Hususlar: Ciro Patronun Parasi 00:01:54
Degildir
Yénetim ve Organizasyon B&liim 15 - Finansal Yapi ile ilgili Hususlar: Karlilik Yénetim 00:02:11
Ve v CET SR B-olum 16 - Iflnansal Yapi ile ligili Hususlar: Devlet Destekleri ve 00:03:26
Finansa Erigim
Ve v CET SR BoI}Jr-n 17 - Finansal Yapi ile Ilgili Hususlar: Yonetimin Finansal 00:02:08
Etkisi
Satis ve Pazarlama Internet Pazarlamasinda En Fazla Dugtlen Tuzaklar ve Kurtulma 00:05:52
Yollari
Ders 1: Internet
Satis ve Pazarlama 5 Adimda Basarili Internet Pazarlamasi 00:07:05
Pazarlamasi
Satis ve Pazarlama Satis ve Pazarlamada Sosyal Medya - Puf Noktalar 00:07:18
Dijitallesme ve E-Ticaret  e-Ticaret 6 Adimda Dogru Baslangig 00:07:38
Dijitallesme ve E-Ticaret  E-Ticaret Nedir? 00:02:02
Dijitallesme ve E-Ticaret  Sifirdan e-ticaret Sitesi Kurmak 00:04:22
6. Hafta 00:53:27
Dijitallesme ve E-Ticaret ~ Neden e-Ticaret Yapiimali? 00:02:49
Ders 2: E-Ticaret Dijitallesme ve E-Ticaret  e-Ticaret Altyapisi Segimlerinde Nelere Dikkat Edilmelidir? 00:04:41
Dijitallesme ve E-Ticaret  e-Ticarete Yeni Baglayan Misterilerimiz Nelere Dikkat Etmelidir? 00:04:42
Dijitallesme ve E-Ticaret  e-Ticaret Yapmak igin Sirket Kurmak Gerekli mi? 00:01:34
Dijitallesme ve E-Ticaret  e-Ticaret Sureglerinin Yénetimi Nasil Olmalidir? 00:04:08
Dijitallesme ve E-Ticaret  Basarili E-Ticaret igin Hangi Kanallari Kullanmalisiniz? 00:01:16
Toplam Siire 07:53:41



